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免责申明

本材料仅供参考之用，并不构成购买或出售阜博集团有限公司（”本公司“）任何证券的要约或邀请。本演示材料的任何部分亦不构成

任何合约或承诺的基础。请勿就任何合约或承诺依赖本演示材料的任何部分。

本材料载有与本公司业务、财务表现、战略及业绩有关的若干前瞻性陈述。前瞻性陈述为有关未来情况及业绩的陈述，以及不属于过往

事实的任何其他陈述。在某些情况下，前瞻性陈述使用诸如”预期“、”预测“、”打算“、”计划“、”目标“等类似词语。本材料

所载的前瞻性陈述基于多个假设，存在不确定性，并受风险影响。本公司、其联属公司、顾问、代表，或任何该等人士的高级职员、雇

员均不保证与前瞻性陈述有关的假设不存在错误，亦不就本材料所载前瞻性陈述在未来的准确性或所预测的情况是否实际发生承担责任。

本公司明确表示其概不负责或承诺因所预期的情况发生任何变动或前瞻性陈述所依据的事件、条件、假设或情况发生任何变动而发布本

材料所载前瞻性陈述的更新数据或修订版本。概不就本材料中的任何错误、遗漏或不准确陈述承担任何责任。

您出席此次交流会议，即确认您将自行分析并评估本公司可能在未来实现的业务表现，亦确认您对市场及本公司作出的评估承担责任。

请勿以任何其他方式使用、复制、拷贝、分发、共享、传播本材料。
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2 0 2 3业绩亮点

战略落地与展望
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公司发展战略
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技术变革推动内容生产规模的海量增长

1888 2023
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技术变革推动内容发行直达全球用户

电影屏幕数量

>20万

数字电视订阅
用户数量

>11亿
DVD鼎盛时期
年销售量

>1亿台

主要流媒体平台
付费用户数

~9亿

全球短视频
平台总月活

~101亿

某主流大模型方
网页月访问次数

>16亿

PIKA
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生成式AI推动内容生产和发行进入全新时代

内容产业的核心价值是创意和版权
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打造技术基础设施，规模化提升内容确权、保护和价值分配的效率

通过技术和大数据能力实现

内容和使用者的高频匹配交易

AIGC权利将是

重要的业务构成

对多类型版权内容

进行规模化汇聚

连接丰富的变现渠道，

提供合理高效的变现选项

阜博技术
基础设施
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专注守护行业的核心价值：创意的版权保护和变现

公司自创立以来

其定位就是基于技术和产品能力

围绕IP提供一系列创新和可持续的服务，让创意更有价值。

基于核心确权技术
保护大型内容方IP

持续提升IP保护能力
应对复杂流媒体场景

拓展服务至IP交易场景
进行多渠道的变现增值

把握技术变革机遇
成为服务IP价值的基础设施

阜博
技术基础设施
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上市六年(18-23年)
收入复合增长

76%
2023年持续高速收入增长
实现20亿里程碑

20亿
2023年中国收入占比
从上市时1%提升到50%

50% 99%
上市六年(18-23年)
增值业务收入复合增长

公司业务持续快速增长，专注于打造高扩展性业务基座

构建数字确权
核心技术能力

从版权保护拓展
到交易变现

通过战略扩张
初步完成国际化

蚂蚁战略合作和收购粒子
建立中国基础

阜博技术
基础设施
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2023业绩亮点
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持续提升业务质量，优化战略资源配置

促进业务高质量发展

布局第二增长曲线

2023
收入同比增长

三年增长3倍（2021-2023）

毛利润同比增长

毛利率同比提升约150bps

研发费用增长

重点投入新技术研发

74%

44%

39%
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14亿

20亿

2022 2023

收入达成20亿里程碑目标

在不考虑汇率

波动影响下增速42% 

收入同比增速39%
39%

总收入（港元）

汇率审计减少
约5300万港元
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多样化业务提供稳健的发展引擎

43%

57%

50% 49%

订阅业务同比增速58%

增值业务同比增速27%

北美业务同比增长33%

中国业务去除审计汇率影响同比增速51%

订阅及增值业务占总收入比（%） 各地区业务占总收入比（%）

订阅业务

增值业务
中国地区 北美地区

其他地区
1%
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5.9

8.5
41%

43%

30.0%

32.0%

34.0%

36.0%

38.0%

40.0%

42.0%

44.0%

46.0%
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2022 2023

毛利润 毛利率

3.9

4.6

39%

46%

34.0%

36.0%

38.0%

40.0%

42.0%

44.0%

46.0%

48.0%

3.5

4

4.5
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5.5
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2023 上半年 2023 下半年

收入质量提升驱动毛利率稳步增长

毛利率全年同比提升2个百分点 毛利率半年环比提升7个百分点

44% 16%
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规模化发展效应突显，员工数量个位数增长

572人

2022

578人

2023
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11%
10%

2022 2023

9%

12%

2022 2023

运营成本

11%

14%

2022 2023

+2.3%

销售及营销开支(占收入比%) 行政开支(占收入比%) 研发开支(占收入比%)

- 1.1%+ 3.7%
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经调整净利润和经调整EBITDA 

-21万

3741万

1.3亿

3.2亿

4190万 620万 -1047万

9225万

1.4亿 -443万 1087万

4735万

调整前净利润 股份
奖励开支

债务成本
摊销

投资物业和
金融资产

公允价值变动

经调整净利润 经调整净利润
(假设无

融资负债开支)

折旧与
摊销

银行利息
收入

所得税开支 经调整
EBITDA

金融资产
减值

融资成本
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持续提高单客收入 (ARPU)

客户月度平均单客收入 (港元)

41.1万

47.2万

2022 2023



2020

保持客户黏性

月度经常性收入

净收入留存率 (NRR)

客户留存率

7,237万港元

135%

98.1%
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战略落地与展望
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建立长期信任合作关系，持续激活数字内容资产价值

总计客户： 353个

内容客户（个）

217

 实现更多内容品类的客户突破，
获取大量优质内容合作方

 输出规模化服务能力，
把握数字经济发展机会

社交媒体活跃资产

315万个
对比2022年新增60万个

影视付费平台活跃资产

240万小时
对比2022新增30万小时

平台客户（个）

136
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持续提升客户内容渗透率，聚焦大型国际传媒集团的服务合约升级
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影视剧

体育赛事 游戏和音乐

文学创作

商标

微短剧短视频

基于关键客户的合作保障中国收入持续增长

更大的内容规模和更多的语言区域落地

结合其底层基础设施能力共建版权生态

版权保护与交易综合服务平台建设
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01

02

03

把握生成式AI引发产业变革的重大机遇，推进版权内容扩展新业态服务落地

把握数据要素管理平台集中建设期机会，深度参与区域版权生态建设

基于持续积累的综合优势，建设基础设施级服务能力以提升服务规模

高质量发展战略
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问答环节

王扬斌
董事长

励怡青
中国区联席总裁

史晶月
中国区联席总裁

龙辉
高级副总裁
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